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Informationen

KPMG Matchmaker

Wir unterstutzen
Sie mit zwei
interessanten
Nutzungs-
moglichkeiten

1 Unternehmensverkauf
bzw. -kauf/-nachfrage

e FirVerkaufer:innen und
Inhaber:innen

e Fir Kaufer:innen und
Nachfolger:innen

1. Unternehmensverkauf bzw. -kauf/-nachfolge

Wachstumsfinanzierung

Fur Verkaufer-innenund Inhaber-innen oder Investition
U el e . * Fir Start-ups und
E 1. Iqen_tlflkatlon. Diese Angaben dienen zur Wahrung der Inhaber:innen
Seriositat der Plattform

e FUr Investor:innen

¢ |hre Beziehung zum/zur Inhaber:in des zu verkaufenden
Unternehmens (z. B. Sie sind selbst Inhaber:in,
Familienangehdrige:r, Geschaftsfihrer:in/Organ eines
Unternehmens des/der Inhabenden, Berater:in, Sonstiges)

¢ |hre Kontaktinformationen (Name, Anschrift und E-Mail/
Telefonnummer) (unter Umstanden ebenfalls mit Angabe des
relevanten Unternehmens, flr das Sie arbeiten)

¢ Kontaktinformationen des Inhabenden (nicht notwendig, falls Sie
selbst der Inhabende sind)

e Name des zu verkaufenden Unternehmens (Name inklusive
Rechtsform und Anschrift)

¢ Hohe der gehaltenen Anteile des Inhabenden am zu verkaufenden
Unternehmen




2. Matching: Diese Angaben dienen
@ dem Zusammenfiihren von Verkau-
fer:in und Kaufer:in/Investor:in
Wen sucht der/die Verkaufer:in? (z. B.
geschéftsfihrende Gesellschaften im Rahmen
einer Nachfolge)”

Branche(n) des zu verkaufenden Unternehmens
(aus einer vordefinierten Auswahl)”

Hauptsitz (Bundesland) des zu verkaufenden
Unternehmens (aus einer vordefinierten
Auswahl)”

Jahrlicher Umsatz des zu verkaufenden
Unternehmens

Jahrliches EBITDA des zu verkaufenden
Unternehmens (optional)

Anzahl der Mitarbeiter:innen bzw.
Vollzeitdquivalente des zu verkaufenden
Unternehmens

Angabe Uber die Hohe der Anteile, die der/die
Verkaufer:in veraufdern mochte

3. Optimierung: Diese Angaben
|:| erhohen bzw. prazisieren den
Matching-Erfolg
Grindungsjahr des zu verkaufenden
Unternehmens (optional)

Hat der/die Verkaufer:in einen Verkaufsberater
bzw. wiinscht er/sie Unterstlitzung von uns?
(optional)

Kurzbeschreibung des Geschéaftsmodells des zu
verkaufenden Unternehmens (optional)

Maoglichkeit, dem/der Kaufer:in/Investor:in etwas
bei einer Kontaktanfrage direkt mitzuteilen
(optional)”

Moglichkeit, eine Prasentation hochzuladen, die
der/die Kaufer:in bei Kontaktanfrage direkt erhalt
(optional)”

G

Personalausweiskopie des/der Inhabenden (wird
bendtigt, um die Seriositat der Plattform zu
wahren)

4. Sicherheit: Diese Angaben sorgen
fiir eine seriose und qualitativ hoch-
wertige Umgebung auf der Plattform

Vertretungsberechtigung des/der Inhabenden
(nicht notwendig, falls Sie selbst der/die
Inhaber:in sind)

Handelsregisterauszug des zu verkaufenden
Unternehmens

e Jahresabschluss des letzten Geschaftsjahres des
zu verkaufenden Unternehmens (optional)

e Bestatigung der Richtigkeit lhrer eingegebenen
Daten

e Bestatigung, dass kein VerstolR gegen das
Geldwaschegesetz vorliegt

1. Unternenmensverkauf bzw.
-kauf/-nachfolge

Fir Kaufer-innen und Nachfolger-innen

e Kauferkategorie —Wer ist der/die Kaufer:in? (z. B.
Management-Buy-In-Kandidat:in, Family-Equity-
Gesellschaft, Family Office, Mittelstandsholding,
Finanzinvestor:in, strategische/r Investor:in)”

1. Identifikation: Diese Angaben dienen
zur Wahrung der Seriositat der
Plattform

e |hre Beziehung zum/zur Kaufer:in (z. B. Sie sind
selbst der/die Kaufer:in, Familienangehodrige:r,
Geschéftsflhrer:in/Organ eines Unternehmens
des/der Kaufenden, Berater:in, Sonstiges)”

* |hre Kontaktinformationen (Name, Anschrift
und E-Mail und Telefonnummer) (unter
Umstanden ebenfalls mit Angabe des relevanten
Unternehmens, flr das Sie arbeiten)”

e Kontaktinformationen des/der Kaufenden (nicht
notwendig, falls Sie selbst der/die Kaufer:in
sind)”

&

e \Welche Investition mdchte der/die
Kaufer:in tatigen? (z. B. Anteilskaufs/
Unternehmensnachfolge)”

2. Matching: Diese Angaben dienen
dem Zusammenfiihren von Verkau-
fer:in und Kaufer:in/Investor:in

e Branche(n) des gesuchten Unternehmens (aus
einer vordefinierten Auswahl)”

e Region(en) des gesuchten Unternehmens (aus
einer vordefinierten Auswahl)”

e Sollen die Anteile zusammen mit Equity-Co-
Investor:innen erworben werden? (optional)”

e Angabe, ob Interesse an Restrukturierungsfallen
oder Start-ups besteht (optional)

* Angaben, die an die Gegenseite weitergegeben werden



e Jahrlicher Umsatz des gesuchten Unternehmens
(Bandbreite)®

e Jahrliches EBITDA des gesuchten Unternehmens
(Bandbreite)”

e Anzahl der Mitarbeiter:innen bzw.
Vollzeitdquivalente des gesuchten Unternehmens
(Bandbreite)”

¢ Angabe Uber die gewtlinschte zuklnftige
Anteilshohe (Bandbreite)®

3. Optimierung: Diese Angaben
erhohen bzw. prazisieren den
Matching-Erfolg

L]

¢ Anlagehorizont des/der Kaufenden (z. B. bis finf
Jahre oder mehr als fiinf Jahre) (optional)”

e Hat der/die Kaufer:in einen Kaufberater bzw.
wiinscht er/sie Unterstlitzung von uns? (optional)

e Moglichkeit, KPMG etwas direkt mitzuteilen, um
die Suche zu konkretisieren (optional)

e Modglichkeit, dem/der Verkaufer:in etwas bei
einem Match direkt mitzuteilen (optional)”

* Mdglichkeit, eine Présentation hochzuladen, die
der/die Verkaufer:in bei einem Match direkt erhalt
(optional)”

&)

e Personalausweiskopie des/der Inhabenden (wird
bendtigt, um die Seriositat der Plattform zu
wahren)

4. Sicherheit: Diese Angaben sorgen
fir eine seriose und qualitativ hoch-
wertige Umgebung auf der Plattform

e \ertretungsberechtigung der/des Kaufenden
(nicht notwendig, falls Sie selbst der/die Kaufer:in
sind)

¢ Handelsregisterauszug des Kauferunternehmens
(nicht relevant, sofern natirliche Person)

¢ |ebenslauf bzw. Selbstdarstellung (nur sofern
der/die Kaufer:in ein Management-Buy-In-
Kandidat ist)

e Angabe, ob dem/der Verkaufer:in bei einem
Match der Name des/der Kaufenden oder des
Kauferunternehmens unmittelbar angezeigt
werden kann”

e Bestatigung der Richtigkeit lhrer eingegebenen
Daten

e Bestatigung, dass kein Verstold gegen das
Geldwaschegesetz vorliegt

2. Wachstumsfinanzierung
oder Investition

Fiir Start-ups und Inhaber:innen

O 1. Identifikation: Diese Angaben dienen
zur Wahrung der Seriositat der
Plattform
e |hre Beziehung zum/zur Inhaber:in des
Wachstumsunternehmens (z. B. Sie sind
selbst der/die Inhaber:in, Familienangehdrige:r,
Geschaftsfihrer:in/Organ eines Unternehmens
des/der Inhabenden, Berater:in, Sonstiges)

¢ |hre Kontaktinformationen (Name, Anschrift
und E-Mail und Telefonnummer) (unter
Umstanden ebenfalls mit Angabe des relevanten
Unternehmens, fir das Sie arbeiten)

e Kontaktinformationen des/der Inhabenden (nicht
notwendig, falls Sie selbst der/die Inhaber:in
sind)

¢ Name des Wachstumsunternehmens (Name
inklusive Rechtsform und Anschrift)

e Hobhe der gehaltenen Anteile des/der Inhabenden
am Wachstumsunternehmen

&

e \Wen sucht der/die Verkdufer:in? (z. B.
Wachstumsinvestor:in — auf finf Jahre befristet)”

2. Matching: Diese Angaben dienen
dem Zusammenfiihren von
Verkaufer:innen und Kaufer:innen/
Investor:innen

e Branche(n) des \Wachstumsunternehmens (aus
einer vordefinierten Auswahl)”

e Hauptsitz (Bundesland) des Wachstumsunterneh-
mens (aus einer vordefinierten Auswahl)”

* Angaben, die an die Gegenseite weitergegeben werden



e Jahrliches EBITDA des Wachstumsunternehmens
(optional)

¢ Anzahl der Mitarbeiter:innen bzw. Vollzei-
taquivalente des Wachstumsunternehmens

3. Optimierung: Diese Angaben
erhohen bzw. prazisieren den
Matching-Erfolg

L]

¢ Anlagehorizont des/der Investor:innen (z. B. bis
finf Jahre oder mehr als fiinf Jahre) (optional)”

e Hat der/die Investor:in eine/n Berater:in, der
ihn/sie bei seinem/ihrem Investitionsvorhaben
unterstUtzt bzw. winscht er/sie Unterstitzung
von uns? (optional)

e Moglichkeit, KPMG etwas direkt mitzuteilen, um
die Suche zu konkretisieren (optional)

* Mdglichkeit, dem Wachstumsunternehmen
etwas bei einem Match direkt mitzuteilen
(optional)”

e Mdglichkeit, eine Prasentation hochzuladen,
die das Unternehmen bei einem Match erhélt
(optional)”

&)

® Personalausweiskopie der/des Investierenden
(wird bendtigt, um die Seriositat der Plattform zu
wahren)

4. Sicherheit: Diese Angaben sorgen
fiir eine seridose und qualitativ hoch-
wertige Umgebung auf der Plattform

e \ertretungsberechtigung der/des Investierenden
(nicht notwendig, falls Sie selbst der/die
Investor:in sind)

¢ Handelsregisterauszug des
Investorenunternehmens (nicht relevant, sofern
naturliche Person)

e |ebenslauf bzw. Selbstdarstellung (nur sofern
der/die Investor:in ein Business Angel ist)

e Angabe, ob dem Wachstumsunternehmen bei
einem Match der Name der/des Investierenden
oder des Investorenunternehmens unmittelbar
angezeigt werden kann”

e Bestatigung der Richtigkeit lhrer eingegebenen
Daten

e Bestatigung, dass kein Verstold gegen das
Geldwaschegesetz vorliegt

2.Wachstumsfinanzierung
oder Investition

Fiir Investor:innen

¢ |hre Beziehung zum/zur Inhabenden des zu
verkaufenden Unternehmens (z. B. Sie sind
selbst der/die Inhaber:in Familienangehdrige:r,
Geschaftsfihrer:in/Organ eines Unternehmens
der/des Inhabenden, Berater:in, Sonstiges)

1. Identifikation: Diese Angaben dienen
zur Wahrung der Seriositat der
Plattform

e |hre Kontaktinformationen (Name, Anschrift
und E-Mail und Telefonnummer) (unter
Umsténden ebenfalls mit Angabe des relevanten
Unternehmens, flr das Sie arbeiten)

e Kontaktinformationen der/des Inhabenden (nicht
notwendig, falls Sie selbst der/die Inhabende
sind)

e Name des zu verkaufenden Unternehmens
(Name inklusive Rechtsform und Anschrift)

e Hohe der gehaltenen Anteile der/des Inhabenden
am zu verkaufenden Unternehmen

&

e \Wen sucht der/die Verkaufer:in? (z. B.
geschéftsfihrende Gesellschafter:in im Rahmen
einer Nachfolge)”

2. Matching: Diese Angaben dienen
dem Zusammenfiihren von Verkau-
fer:in und Kaufer:in/Investor:in

e Branche(n) des zu verkaufenden Unternehmens
(aus einer vordefinierten Auswahl)”

e Hauptsitz (Bundesland) des zu verkaufenden
Unternehmens (aus einer vordefinierten
Auswahl)”

e Jahrlicher Umsatz des zu verkaufenden
Unternehmens

e Jahrliches EBITDA des zu verkaufenden
Unternehmens (optional)

e Anzahl der Mitarbeiter:innen bzw.
Vollzeitdquivalente des zu verkaufenden
Unternehmens

e Angabe Uber die Hohe der Anteile, die der/die
Verkaufer:in veraufiern mochte

* Angaben, die an die Gegenseite weitergegeben werden



3. Optimierung: Diese Angaben
|:| erhohen bzw. prazisieren den

Matching-Erfolg

Wen sucht der/die Verkaufer:in? (z. B.
geschéftsfihrende Gesellschafter:in im Rahmen
einer Nachfolge)”

Branche(n) des zu verkaufenden Unternehmens
(aus einer vordefinierten Auswahl)”

Hauptsitz (Bundesland) des zu verkaufenden
Unternehmens (aus einer vordefinierten
Auswahl)”

Jahrlicher Umsatz des zu verkaufenden
Unternehmens

Jahrliches EBITDA des zu verkaufenden
Unternehmens (optional)

Anzahl der Mitarbeiter:innen bzw.
Vollzeitdquivalente des zu verkaufenden
Unternehmens

Angabe Uber die Hohe der Anteile, die der/die
Verkaufer:in veraufiern mochte

4. Sicherheit: Diese Angaben sorgen
fiir eine seriose und qualitativ hoch-

wertige Umgebung auf der Plattform

Wen sucht der/die Verkaufer:in? (z. B.
geschaftsfiihrende Gesellschafter:in im Rahmen
einer Nachfolge)®

Branche(n) des zu verkaufenden Unternehmens
(aus einer vordefinierten Auswahl)”

Hauptsitz (Bundesland) des zu verkaufenden
Unternehmens (aus einer vordefinierten
Auswahl)”

Jahrlicher Umsatz des zu verkaufenden
Unternehmens

Jahrliches EBITDA des zu verkaufenden
Unternehmens (optional)

Anzahl der Mitarbeiter:innen bzw.
Vollzeitaquivalente des zu verkaufenden
Unternehmens

Angabe Uber die Hohe der Anteile, die der/die
Verkaufer:in verauféern mochte

MitVerstandnis fur
Inre Situation.
Vertraulich. Sicher.

e Fokus:
- Familienunternehmen/Mittelstand
- Start-ups

e GrofRe Reichweite

e Smarte Geschaftspartnersuche

e (Geschiitzte Umgebung

e \Vertraulichkeit und Datenschutz

e | Gsungen aus einer Hand

e Kostenlose Nutzung

* Angaben, die an die Gegenseite weitergegeben werden



Kontakt

KPMG AG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

Dr. Ladislava Klein Michael A. Kéniger

CMO, Mitglied des Vorstands, Senior Manager, Deal Advisory
Bereichsvorstandin fir Familienunternehmen, Ganghoferstraflde 29
Regionalvorstand West - KéIn 80339 Minchen
Barbarossaplatz 1a T +49 89 9282-4217

50674 Koln mkoeniger@kpmg.com

T +49 221 2073-1921
Iklein@kpmg.com

Jetzt anmelden und (Wachstums-)Investor:innen und Kaufer:innen/
Nachfolger:innen fir Ihr Unternehmen finden.

https://atlas.kpmg.com/de/de/matchmaker

www.kpmg.de
www.kpmg.de/socialmedia
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